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Piloter par I'impact avec les OKR
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Coach / formateur OKR

Laurent Morisseau

Gérant fondateur des sociétés Morisseau Consulting

J'accompagne les entreprises et les équipes souhaitant évoluer vers plus d'agilité, en tant

que coach et formateur, depuis 2008. Expert frangais du Kanban, je suis maintenant
spécialisé dans I'accompagnement OKR.
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La formation

A la suite des deux jours de la formation OKR « Piloter par I'impact avec les OKR » vous serez en
mesure de :

* Répondre aux interrogations sur la méthode OKR, ses bénéfices, ses enjeux,
* Maitriser les concepts et pratiques OKR,

* Savoir démarrer une démarche pilote OKR opérationnelle,

* Améliorer votre programme OKR durablement.

La formation comprend 50% de théorie et 50% d’ateliers pratiques.
Elle est a destination des

* (Futurs) coachs OKR,

* Scrum masters et coachs agile,

* Product managers, Product Owners et coachs produit,
* Managers d’équipe agile, produit, IT ou métier,

* Agents du changement,

* Rh, top managers, exécutifs.

Voir les prochaines dates

https://www.morisseauconsulting.com/formation-okr-2-jours/
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Programme de la formation

Premiere journée

Introduction Rédiger des Piloter par Aligner les
aux OKR OKR efficaces I'impact OKR

Poser les bonnes questions Principes Déployer les OKR dans

I’entreprise

Du management par objectif
aux OKR

Les types d'objectif
Définition & bénéfices
Types d’'impact Cycle OKR stratégique et

Rédiger un bon objectif tactique

Principes & concepts clés

Les types de résultats clés — ’ .
Les métriques d’action et Les OKR d’entreprise et

d’observation d’équipe
Rédiger un bon résultat clé

OKR vs KPI

Des OKR aux initiatives avec Alignement 360° & OKR partagé

Choisir les bonnes métriques » .
I'impact mapping

La clause d'agrément OKR

Atelier piloter par I'impact Atelier rédaction d’OKR

Atelier rédaction d’OKR tactiques

stratégiques
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Programme de la formation

Seconde journée

Piloter un

Intégrer les OKR aux

processus existants

Amener les OKR dans le
quotidien des équipes

Réussir la réunion de
lancement

Savoir évaluer les OKR

Revue des résultats clés

Revue des objectifs

Revue a mi-cycle
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Cloturer la
formation

Démarrer
votre
pilote OKR

Améliorer
vos OKR

Cloturer
un cycle
OKR

Stratégie de mise en
ceuvre

Grille de maturité des OKR Lean Coffee

objectifs

Bilan de fin de cycle

Préparer le programme
Rétrospective d'équipe

Grille de maturité des

résultats clés Lancer le programme

avec succes

Planification du prochain

cycle QCM OKR

Définition et phase
pilote
Atelier améliorer vos

OKR

Rétrospective de
I'équipe de gouvernance Déployer dans

I’organisation
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Une formation sur site et sur-mesure

Vous avez un projet de formation OKR dans votre organisation ?

Pour que vos collaborateurs soient 100% opérationnels suite a nos formations
professionnelles, nous nous adaptons a votre contexte et a vos enjeux.

Sur demande, nous vous proposons des formations sur site et sur-mesure apres avoir
validé ensemble vos attentes.

Typiquement, cette formation OKR de deux jours peut étre complétée par deux demi-
journées en distanciel, a quelques semaines d’intervalles, afin d’avoir le temps de mettre

en pratigue les concepts vus lors des deux premiers jours.

Contactez-nous par mail (contact@morisseauconsulting.com) pour en discuter.
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Bulletin d’inscription

Participant(s)

. Prénom : Nom : Email : Fonction :
. Prénom: Nom : Email : Fonction :
. Prénom: Nom : Email : Fonction :
. Prénom : Nom : Email : Fonction :
. Prénom: Nom : Email : Fonction :
Prix a payer 2 jours en présentiel (1490 € HT * nombre de participants): € HT

Entreprise

. Nom : Secteur d’activité :

. Adresse :

. Responsable du service formation : Téléphone :

Ce bulletin d’inscription fait office de bon de commande et entraine |'acceptation des conditions générales de vente. Ce bulletin est a retourner une fois
complété par mail a contact@morisseauconsulting.com. L'inscription devient effective des réception du bulletin.

Date : Signature : Cachet de la société :
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Conditions générales de vente

Morisseau consulting est un organisme de formation enregistré sous le n° 53 3509139 35 auprés du préfet de région de Bretagne.

Propriété intellectuelle

Morisseau Consulting est seul propriétaire des supports de formation. Ainsi, toute reproduction ou divulgation a des tiers de tout ou partie de ces supports, sous quelque forme que ce soit, est interdite sans
I'autorisation écrite de Morisseau Consulting.

Responsabilité
Morisseau Consulting ne pourra en aucun cas étre déclaré responsable d'un préjudice financier, commercial, ou d'une autre nature, causé directement ou indirectement par la formation.

Inscription et annulation

Les inscriptions sont acceptées dans la limite des places disponibles. Toute demande d'annulation d’une inscription doit étre signalée par téléphone et confirmée par courrier. Si I’annulation intervient avant le 10eme
jour ouvré précédent le début de la formation celle-ci ne générera pas de facturation. Si I'annulation est effectuée entre le 10éme et le 6eme jour ouvré précédent le début de la formation, Morisseau Consulting se
réserve le droit de facturer 50% du montant de la formation. En cas d’une annulation aprés le 6eme jour précédent le début de la formation, la facturation sera de 100% du montant de la formation.

Ces frais d'annulation ne pourront pas étre imputés au titre de la Formation Professionnelle. Les inscriptions feront I'objet d’une convention de formation a renvoyer signée. A l'issue de la formation, Morisseau
consulting fournira a I'entreprise une feuille de présence signée par les participants.

Annulation de la formation

En cas de force majeure ou pour un nombre d’inscrits inférieur a cing, Morisseau Consulting se réserve la possibilité de reporter ou d'annuler la formation jusqu’au 10éme jour ouvré précédent le début de celle-ci.
Dans ce cas, le client peut soit reporter I'inscription a une autre session de son choix, soit I'annuler. Morisseau Consulting ne peut étre tenu responsable des colits ou dommages conséquents a I'annulation de la
formation, ou a son report a une date ultérieure.

Lieu et horaires
Le lieu de la formation sera précisé au plus tard 10 jours avant la formation. La formation respecte les horaires suivants : 9h00 - 17h00. Une pause est prévue le matin et I'aprés-midi et un temps de restauration a midi
(le déjeuner reste a la charge des participants).

Facturation et reglement

Les tarifs sont présentés Hors Taxes. La facture est adressée au client apres exécution de la formation. En cas de paiement effectué par un OPCA, le client doit mentionner cette information au moment de I'inscription
et doit également effectuer les démarches nécessaires afin qu'un bon de commande de la part de cet organisme soit adressé a Morisseau Consulting au moins 2 semaines avant le premier jour de la formation. En cas
de non-réglement par I'OPCA, la facture devient exigible auprées du client. Les factures sont payables net et sans escompte a 30 jours apres réception par cheque ou par virement bancaire. Toute formation entamée

entraine une facturation de la totalité de la prestation.
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Nos références
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Votre contact

Laurent Morisseau
Gérant fondateur des sociétés Morisseau Consulting & Rising Goal

Il accompagne les entreprises et les équipes souhaitant évoluer vers plus d'agilité, en tant
que coach et formateur, depuis 2008. Expert francais du Kanban, il s’est spécialisé dans
I'accompagnement OKR depuis quelques années.

Pour nous contacter Pour nous suivre

Mobile: 06 08 34 63 55 W @Imorisseau
laurent@morisseauconsulting.com LinkedIn
20, la becossais MorisseauConsulting.com

35630 Saint brieuc des iffs


mailto:laurent@risinggoal.com
https://www.linkedin.com/company/rising-goal/
https://www.morisseauconsulting.com/
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